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2016年5月20日，威布林根

斯蒂尔入股格力博工具有限公司，获得格力博少数股权
· 长期参与格力博中国制造工厂交流类和直流类动力工具产品的事务。

· 在直流动力工具产品的应用和开发领域，拥有产品的知情权：使斯蒂尔和格力博公司在制造直流和交流类动力工具时达到最优的协同效应。
· 在不久的将来，斯蒂尔公司会给有需求的私人用户提供更多的直流系列产品。
斯蒂尔集团实质性地获得了格力博集团的小部分股份，”Greenworks” 是格力博集团旗下成功的直流和交流类户外动力工具品牌。“我们入股格力博动力工具有限公司，意味着我们正在系统性地巩固斯蒂尔在持续增长的直流类动力工具市场上的战略。我们将最优协同效应体现在开发和制造直流类产品上。”斯蒂尔执行总裁Bertram Kandziora博士解释道。格力博集团的总经理陈寅说道：“我们很高兴斯蒂尔参与我们的董事会，作为一个强大和可靠的合作伙伴。这次合作在我们的发展史上具有里程碑式的意义。”
斯蒂尔将会在市场上变得更加具有竞争力
格力博工具有限公司是一家成功的交流和直流动力工具产品的供应商，尤其是对于北美和欧洲市场的客户而言。在林业、农业，园林养护和建筑领域，以及对于私人用户而言，斯蒂尔是一家专业的世界级领导品牌。在直流和交流类动力工具产品线上，两家公司相互补充，希望能够创造一个合作伙伴关系，并且能够获得效益。“对于终端客户而言，这一举动能够使我们快速拓展斯蒂尔的直流类产品线，对于提供售后服务的斯蒂尔经销商而言，从入门级到高端专业级的斯蒂尔产品，能够拥有一个具有竞争力的价格。” Kandziora博士说道。再之，斯蒂尔公司借用了格力博公司在中国良好的生产成本，以及零部件采购优势。换言之，格力博公司也将会从斯蒂尔公司长期的经验中受益，在新的资本注入下，使它能够快速地发展。
格力博是一个家族企业，由总经理陈寅运作。格力博拥有很高的纵向一体化整合，每年生产约800万台的直流和交流类产品。去年全年的累计营业额是 3.25亿美金。
在中国香港、常州，美国穆尔斯维尔，加拿大纽玛克特，墨西哥和科隆，格力博集团拥有4000名员工。产品开发和制造主要在常州，市场和销售主要由其他国家的分公司负责。
参股协议由斯蒂尔集团和格力博集团在2016年5月13日共同制订。双方同意，但不公开参股的金额。在参股完成和合作开始之前，反垄断和其他个别国家所需的官方批文仍然需要被批准。
公司描述：
斯蒂尔集团从事研发、制造和销售动力工具。产品主要用于：专业林业使用、农业使用，以及园林和园艺养护，建筑部门和个人用户。园林工具包括VIKING 产品线。产品由指定经销商进行销售，在全球超过160个国家，有36个销售分支，120个进口商，超过40000家经销商提供维修服务。STIHL油锯从1971年以来被公认为全球第一大油锯品牌。公司于1926年在德国魏布林根成立，近斯图加特。2015年，SITHL 全球销售额达32.5亿欧元，总员工数达14245人
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